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emprendedor en asesoria fondo emprender

1.Revision avances en la formulacion fondo emprender:

Presentacion del modelo financiero en Excel:

El emprendedor socializo la actualizacion del modelo financiero ajustado a la metodologia vigente,
incorporando la participacion asociativa de tres socios y la redistribucion de los rubros de inversion. Se
validaron los indicadores de sostenibilidad: flujo de caja proyectado, punto de equilibrio y rentabilidad
estimada por socio. El asesor resalté la coherencia de las proyecciones con la capacidad instalada y
sugirio revisar el cronograma de inversion inicial para garantizar una adecuada ejecucion de recursos.
Componente organizacional

Se presento un borrador de la estructura organizacional con funciones basicas definidas para cada socio.

Se discutieron aspectos relacionados con el reglamento interno, la distribucion de responsabilidades en
la gestion administrativa, operativa y comercial, asi como mecanismos de resolucién de conflictos. El
equipo emprendedor se comprometié a fortalecer este componente con mayor detalle en los perfiles y
competencias requeridas.

Plan de promocién y posicionamiento

El emprendedor compartié una propuesta preliminar de plan de promocion con énfasis en estrategias
digitales de bajo costo (redes sociales y marketing de cercania). Se sugirié complementar el plan con
acciones presenciales en la comunidad local y alianzas estratégicas con instituciones educativas y
culturales, en linea con el caracter experiencial y cultural del proyecto gastrondmico.

Componente diferenciador

Se reafirmé la identidad del proyecto como una propuesta de cocina costefa tradicional con un
enfoque experiencial y cultural. El emprendedor presenté avances en la definicion de la ambientacion
del local, incorporando elementos representativos del Caribe colombiano, lo que fortalece el valor
agregado del negocio frente a la competencia.

Acuerdos y proximos pasos

Ajustar el cronograma de inversion en el modelo financiero para mayor precision en la ejecucion de
recursos, profundizar en la descripcion de funciones, perfiles y mecanismos de toma de decisiones en el
componente organizacional.

Complementar el plan de promocién con estrategias presenciales de posicionamiento local. entregar en
la proxima sesion el documento consolidado con los cuatro componentes: técnico, financiero,
organizacional y comercial, bajo el formato Excel del Fondo Emprendedor.
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